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Palestrar de graça

Insegurança ao subir no palco

Se comparar com outros palestrantes

Não se achar bom o suficiente

Não saber falar em público

Não conseguir prender a atenção das pessoas

Não conseguir transformar vidas

Ter uma palestra chata

Cobrar barato

Não conseguir aumentar seu valor

Não saber vender suas palestras

Não ganhar dinheiro com palestras

J O R N A D A  P A L E S T R A N T E  M E M O R Á V E L

DESAFIOS DOS PALESTRANTES COMUNS



MARQUE QUAIS DESSES DESAFIOS VOCÊ PASSA HOJE

Você passa por algum desafio na sua carreira de palestrante que não
está aqui? 

Então me chama no Direct no Instagram @tathi_deandhela e me
conte qual desafio é esse!



Quais são os 3 maiores motivos do por quê seu conteúdo
é tão importante para que as pessoas te ouçam?

        

O que o mundo está perdendo a cada dia que você não
está compartilhando o que você sabe com mais pessoas?

Quais são as 3 ações que você vai realizar nesta semana
para levar o seu conhecimento a mais pessoas?

J O R N A D A  P A L E S T R A N T E  M E M O R Á V E L

O MÉTODO PSE



PAIXÃO



SINGULARIDADE        

Para seu conteúdo ser único, você precisa seguir essa
fórmula: 

Histórias da sua vida + método próprio! 

Quais momentos da sua vida são pertinentes de contar
ao seu público? E qual o fundo moral? 
Lembre-se de sempre ligar essa história com o seu tema
principal.

J O R N A D A  P A L E S T R A N T E  M E M O R Á V E L

SEU TIPO DE PALESTRANTE
        

Para descobrir seu tipo de palestrante, acesse o link do quiz
que está lá no grupo de WhatsApp



ESTRATÉGIA



Para ser bem remunerado, você precisa de estratégias para vender
seus produtos. 

E vender é um processo que envolve conexão, confiança. Então,
uma ótima forma de começar a vender mais é fazer uma lista de
pessoas que você quer estreitar laços e fechar parcerias.

Portanto, comece agora mesmo!

Pessoa:___________________________________________________
Empresa:__________________________________________________ 
Telefone:__________________ WhatsApp:______________________ 
E-mail: ___________________________________________________ 

Estratégia que usarei com essa pessoa:
__________________________________________________________
__________________________________________________________
__________________________________________________________

Pessoa:___________________________________________________
Empresa:__________________________________________________ 
Telefone:__________________ WhatsApp:______________________ 
E-mail: ___________________________________________________ 

Estratégia que usarei com essa pessoa:
__________________________________________________________
__________________________________________________________
__________________________________________________________
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